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Lobiranje kao vanjskopoliticki alat:
Kako je entitet RS potrosio 40 miliona

KM na lobiranje u SAD-u

Ismail Cidic*

UvoD

Za Milorada Dodika i ostatak rukovodstva entiteta Republika Srpska (RS) nema
dileme — RS je de fakto drzava i od de jure drzave jedino je dijeli stolica u UN-u.
“RS ima svoju vladu, svoje institucije, svoj teritorij, vlastiti narod. Drugim rje€ima,
ona definitvno ima sve elemente postati drzavom”, viSe puta je ponavljao lider
bosanskih Srba Milorad Dodik. Iz navedene postavke jasno se moZe zakljuciti da
rukovodstvo RS-a vidi, izmedu ostalih, vanjskopoliti¢ki i odbrambeni resor, dva
vjerovatno najvaZznija resora za svaku drzavu, kao sastavne dijelove svoje vlade i
svojih institucija. Dok se za odbrambeni resor moze pretpostaviti kako ga
rukovodstvo RS-a smatra dijelom svojih institucija, posebno uzimajuci u obzir
naoruzavanje policijskih struktura, uvodenje rezervnog sastava, te treninge i
obuke pod okriljem ruskih partnera, sljedece pitanje koje se namece je da i
entitet RS zaista ima vanjskopoliticke ovlasti i kapacitete?

lako Ustav Bosne i Hercegovine jasno naglasava da vanjskopoliticke nadleznosti
ekskluzivno pripadaju drzavnom nivou, ponovnim dolaskom Milorada Dodika na
vlast 2006. godine taj ekskluzivitet je ugrozen agresivnim lobisti¢kim aktivnostima
prije svega u SAD-u. Osim sporadi€nih natpisa u medijima i nekoliko izjava pro-
bosanskih politi¢ara, niko od Harisa Silajdzica 2008. godine i njegove apelacije
Ustavnom sudu Bosne i Hercegovine ovo pitanje nije ozbiljnije tretirao.
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Haris Silajdzi¢ je tada kao ¢lan PredsjedniStva Bosne i Hercegovine uputio
apelaciju Ustavhom sudu zbog, kako je on to smatrao, ,zadiranja u iskljucive
nadleznosti BiH.” Ustavni sud je odbacio ovu apelaciju i omogucio Vladi RS-a da
neometano sprovodi lobistiCke i predstavnicke aktivnosti u svijetu. Drugim
rije€ima, entitet RS sasvim legalno sprovodi paralelne vanjskopolitiCke aktivnosti
koje su u vecini slu€ajeva suprotne sluzbenim stavovima i interesima Bosne i
Hercegovine.

VIZIONAR JOS U PRVOM MANDATU

Cim je zasjeo u premijersku fotelju 1998. godine, kada je jos uvijek bio ,dasak
svjezeg zraka" kako je zvala sekretarka Albright, Milorad Dodik angazovao je
lobisticke firme u SAD-u i time pokazao viziju koju je imao za entitet RS. Uslovi
ugovora s firmom PBN Company su vrlo siroma$Sno predstavljeni, tako da
nemamo puni uvid u ove aktivnosti iz 1998. godine.

Istu praksu ponovio je i 2006. godine kada je ponovo preuzeo premijersku
duznost. Prvi ozbiljni ugovor koji je Dodik potpisao bio je s firmom Capitol Links
LLC i njenim tada$njim direktorom Gregory Minjackom. Minjack, koji je Dodika
upoznao dok je ranijih godina radio na americkom projektu u BiH, tako je postao
sluzbeni predstavnik entiteta RS u SAD-u.

Nakon iskustva s Minjackom koje je kostalo vise od 60 hiljada dolara, Dodiku i
njegovoj vladi trebalo je nekoliko godina da pronade stabilne i dugorocne
partnere i formira konkretne ciljeve. Tako se oku$ao s firmom Dewey and
Lebeouf s kojom su radili na razvijanju strategija za direktne susrete s americkim
zvani¢nima, kao i s firmom Quinn Gillespie and Associates (QGA).

Kako je lobiranje definisano u SAD-u i kako smo dosli do ovih podataka?

The Foreign Agents Registration Act (FARA) je ameri¢ki zakon koji definiSe i propisuje pravila o odnosima
izmedu domacih “agenata” (lobista) i stranih politickih ili kvazi-politickih entiteta. Jedan od osnovnih
cilieva ovog zakona je transparentnost, pa su tako domacdi agenti (lobisti) obavezni dostaviti informacije o
ciljevima lobistickih i predstavnickih aktivnosti, kao i finansijske aranZzmane izmedu strana u ugovoru. Sve
informacije o ugovorima izmedu entiteta RS i americkih lobisti¢kih firmi dostupni su na web stranici
ameri¢kog Ministarstva pravde. Analiza podataka i tumacenje ciljeva lobiranja entiteta RS rezultat su
dodatnih istrazivackih aktivnosti.



Ipak, u maju 2009. godine, Vlada RS-a potpisuje prvi ugovor s firmom Picard
Kentz & Rowe, najlojalnijim (i najbolje pladenim) partnerom koji je za Vladu RS-a
radio sve do 2019. godine. Picard Kentz & Rowe je prije svega konsultantska
kompanija koja se specijalizira u oblasti medunarodnog prava, ali nudi i
reprezentativne, te usluge povezivanja sa zvani¢nicima u americkoj vladi. Ve¢ u
drugom ugovoru s ovom kompanijom (kojeg je sluzbeno potpisala Zeljka
Cvijanovi¢) spominje se Ured visokog predstavnika te status Bréko Distrikta. U
svakom narednom ugovoru posebno su naglasena pitanja u vezi OHR-3a, te
opcenito Daytonskog sporazuma.

Prema analitiCarima do kojih smo dosli u Washingtonu, a koji su poznati s ovim
aktivnostima, Dodik je koristio firmu Picard Kentz & Rowe kako bi dobio
,najkvalitetnije pravne savjete”, a (in)direktni rezultat ove saradnje doprinosio je
sve manjoj ulazi SAD-a, odnosno sve znacaijnijoj ulozi EU u Bosni i Hercegovini, §to
je bio Dodikov cilj. U prvoj fazi rada s ovom kompanijom, Dodik je uspio
ispregovarati odlazak stranih sudija i tuzilaca iz Suda Bosne i Hercegovine, potez
od kojih se Bosna i Hercegovina do danas nije oporavila.

Od drugog ugovora s firmom Picard Kentz & Rowe koji je potpisan 2011. godine,
Vlada entiteta RS niti jedan mjesec nije bila bez lobistickog partnera u SAD-u.
Stavise, entitet RS je obiéno imao dva, a nekada &ak i tri unajmljena partnera u
isto vrijeme koji su radili na posebnim ili medusobno koordiniranim zadacima i
projektima.

Tako je, na primjer, firma Laurus Group koju je vodio Oren Magnezy, bivsi
savjetnik izraelskog premijera Ariela Sharona, nudila strateske, te usluge direktnog
kontakta s ameri¢kim zvani¢nima i €lanovima Kongresa. Zahvaljujuci ovoj firmi,
Dodik je objavio dokument nazvan ,Daytonska struktura Bosne i Hercegovine i
pravni status Republike Srpske.” Ono §to je zanimljivo u ovom dokumentu je to da
je napisan na osnovu cetiri klju€na principa koja je Dodik usvojio u svojoj
svakodnevnoj komunikaciji, a koje spominje i danas:

- ,Slovo” Daytonskog sporazuma, a ne ,duh”;

- Bosna i Hercegovina — drzava uspostavljena u Daytonu;

- Bosna i Hercegovina kao drzavna zajednica (a ne drzava);

- Nezavisna Republika Srpska u daytonskoj Bosni i Hercegovini.



U isto vrijeme dok je radio s firmama Picard Kentz & Rowe i Laurus Group, Dodik
je angazovao i firmu Myrmidon Group u sklopu visegodisnjeg ugovora. Ova firma
prvenstveno se bavi promocijom uslova za strane investicije Sto govori da Milorad
Dodik nije razmisljao samo o politickom lobiranju i zagovaranju. Dodatni razlog
zasto je Dodik angaZovao ovu firmu leZi u njenom direktoru — Adrianu
Karatnyckyju. Karatnicky je (bio) visi saradnik uglednog Atlantskog vijeca, a
objavljivao je €lanke u svim najvaznijim i najCitanijim americkim medijima. Zajedno
s Georgeom Sarcevichem, bivs§im savjetnikom u Vladi Srbije, Karatnicky je
brendirao RS kao “stabilan entitet s bliskim vezama sa Srbijom koji poStuje
Daytonski sporazum.” Takoder, naglaSavana je poruka o “fer i transparentnim
izborima” koji se odrzavaju u RS-u, “slobodnom trzistu”, ali i ,plodnom tlu” za
investicije iz srbijanske dijaspore koju Sarcevich dobro poznaje.

U februaru 2012. godine, Milorad Dodik angazovao je firmu Innovative Global
Initiatives and Solutions LLC koju je vodio biv§i ameri¢ki ambasador u Slovackoj
Ralph Johnson. Dodik je Johnsona ovlastio za sluzbenog predstavnika RS-a u
SAD-u o¢ekujuci da ¢e njegovom reputacijom brze dodi do svojih ciljeva. Bitno je
napomenuti da je Johnson ranije radio za firmu Quinn Gillespie and Associates
(QGA) koju je Dodikova Vlada plac¢ala od 2007. do 2010. godine, iako je
Ministarstvo pravde SAD-a povuklo taj dokument. Prema medijskim natpisima, te
izjavama Harisa Silajdzi¢a iz tog perioda, Dodik je QGA platio 2,6 miliona dolara, a
upravo su ti ugovori motivisali Silajdzi¢a da uputi apelaciju Ustavhom sudu.

ALTERNATIVA SLUZBENOJ AMBASADI BOSNE | HERCEGOVINE

Nakon visegodiSnjeg iskustva s razliitim lobisti¢kim firmama u SAD-u, Milorad
Dodik odlucio je da u augustu 2013. godine osnuje predstavnicki ured entiteta RS
u SAD-u. ,Ured Republike Srpske za saradnju, trgovinu i investicije”, kako je
sluZzbeno nazvan, vodi Obrad Kesi¢, navodno iskusni zvani¢nik sa ,znacajnim
iskustvom u Washingtonu”, kako stoji u njegovoj biografiji. Prema dostupnim
ugovorima, Vlada RS-a ovaj ured plac¢a 30 hiljada dolara mjese¢no, §to znaci da je
zaklju€no s decembrom 2021. godine na ovaj projekat ukupno potroseno vise od
tri miliona dolara. Vazno je naglasiti da je status koji ovaj ured ima jednak statusu
svih drugih lobisti¢kih kompanija s kojima je saradivala Vlada RS-a, ali koji se



faktiCki koristi i kao alternativa ambasadi Bosne i Hercegovine u Washingtonu,
posebno onda kada ambasador nije Covjek kojeg je postavio Milorad Dodik.

Paralelno s Uredom RS-a i firmom Picard Kentz & Rowe, Vlada RS-a radila je
kraci period i s firmom Twin Rocks Global tokom jula, augusta i septembra 2018.
godine. Jason Osborne, Celnik ove kompanije, za americke medije potvrdio da ga
je Dodik plac¢ao 10 hiljada dolara u periodu od tri mjeseca, a navodno je bio
zaduZen za organizovanje sastanaka izmedu Zeljke Cvijanovié i senatora Rogera
Wickera, te zastupnika Dana Rohrabacher, bivSeg predsjedavajuceg Podkomiteta
za Europu, Euroaziju i rastuce prijetnje. U istom periodu, Zeljka Cvijanovié se
sastala s bivSim strategom Bijele Kuce i poznatim ultra-desniCarem Steveom
Bannonom, te bivSim ¢elnikom Trumpove predsjednicke kampanje Coryjem
Lewandowskim.

Posljednja u nizu lobisti¢kih firmi je McGinnis Lochridge koja je, bas kao i Picard
Kentz & Rowe primarno fokusirana na pravno savjetovanje i usluge strateskog
pozicioniranja. Uzimajuci u obzir gotovo identi¢an format ugovora, datume kada
su ovi ugovori potpisani, te projekte koji su naslijedeni, pretpostavljamo da su
odredeni zaposlenici firme Picard Kentz & Rowe odlucili preci u firmu McGinnis
Lochridge, a onda je Vlada entiteta RS samo promijenila sluzbenog partnera. Ova
firma savjetovala je Vladu entiteta RS o pravima i obavezama u sklopu
medunarodnog prava, OHR-g, ali i radila na strategiji za uspostavljanje odnosa s
medunarodnim zvani¢nicima.

REZULTATI LOBIRANJA ENTITETA RS

Lobiranje je aktivnost koju je prili€no tesSko povezati s direktnim rezultatima i
posljedicama jer je uzro€no-posljedi€na veza prilicno nejasna usljed izostanka
javno dostupnih varijabli. Jedan od osnovnih razloga zbog kojeg su zvanicnici
Bosne i Hercegovine, ukljucujuci i €lanove predsjedniStva te ministricu vanjskih
poslova, minimizirali znaCaj i utjecaj lobiranja entiteta RS je to Sto direktni rezultati
nisu vidljivi, te da je ovaj proces spor. Takoder, Cesto navode i to Sto je Milorad
Dodik (a kasnije i Nikola Spiri¢) ve¢ godinama na crnoj listi SAD-a, ne uzimajudi u
obzir da Milorad Dodik ne lobira za sebe, nego za entitet RS, te da ne lobira za
nerealne benefite niti instant rezultate. Dodik razumije i razdvaja ove procese, te
tako nije imao dileme da li ¢e nastaviti lobirati u SAD-u unato€ sankcijama.



Opcenito gledajudi, zvanicnici iz entiteta RS su itekako svjesni da je ovo
dugotrajan proces, posebno jer se radi o Vladi entiteta unutar drZzave, te da su
stavovi Vlade tog entiteta u najmanju ruku kontraverzni, a u vecini sluCajeva i
neprihvatljivi (poput negiranja genocida i krsenja medunarodnih sporazuma).

Ipak, bez obzira sto se veliki dio ovih procesa odvija iza zatvorenih vrata, a
rezultati nisu vidljivi svima, to ne znaci da oni uopce ne postoje. U nastavku ¢emo
sumirati i kategorizirati rezultate lobiranja entiteta RS u SAD-u.

Rezultat 1: Generalno prisustvo, umrezavanje i sastanci sa zvani¢nicima

Miloradu Dodiku je jo§ 1998. godine bilo jasno da mora biti prisutan u
najvaznijim politiCkim centrima, posebno ako to ne moZe ostvariti kroz institucije
Bosne i Hercegovine. Imidz, brendiranje i opéenito umrezavanje s bilo kojim
partnerima predstavlja bonus kako za njega li€no, tako i za poziciju entiteta RS.
Zato ne iznenaduje to $to se zvanic¢nici entiteta RS sastaju ne samo s
zvani¢nicima na najvisim nivoima (poput senatora Wickera, zastupnika
Rohrabacher ili bivsim Trumpovim saradnicima Bannonom i Lewandowskim), nego
i sa zvani¢nicima na nizim nivoima. Ideja iza tih susreta lezi u tome $to se Vlada
entiteta RS oslanja na to da ¢e niZerangirani zvani¢nici jednoga dana do¢i do
americkog Kongresa ili Bijele kuce, te na taj naCin ve¢ imati ostvarene partnerske
odnose s tim osobama. Takoder, zvani¢nici RS-a €esto nisu u prilici doci do
svakog zvaniCnika, ali zato susreti i interakcija s njihovim kabinetima, savjetnicima
i drugim li€nostima Cesto moZze biti i efektivnija. Upravo ti savjetnici piSu govore,
formiraju tacke dnevnog reda za sastanke, ali na kraju i utje€u na donosenju
odluka te usmjeravanju politika njihovih Sefova. U Vladi RS-a to dobro znaju.

Kako je Milorad Dodik potpisivao ugovore s lobistickim firmama?

Nema sumnje da je Milorad Dodik glavni faktor u cjelokupnom procesu lobiranja u SAD-u. To se vidi od
prvog ugovora iz 1998. godine, pa do danas. Medutim, zbog razlicitih okolnosti, Milorad Dodik nije bio
jedini koji je sluzbeno potpisivao te ugovore. U zavisnosti od potreba, te raspodjele finansija u budZetu,
ugovore su jos potpisivali, izmedu ostalih, Zeljka Cvijanovié, Slavko Mitrovic i Zlatan Koki¢ u ime Viade
RS-a, Ministarstva pravde, Ministarstva ekonomskih odnosa i regionalne saradnje, te Saveza nezavisnih
socijal-demokrata (SNSD).



.
Rezultat 2: Kvalitetno pravno savjetovanje

Ogroman dio ulaganja u lobistiCke aktivnosti entiteta RS odnosio se i na
placanje usluga pravnog savjetovanja. Razumijevanje pravne pozicije, ali i
razumijevanje prilika koje se nude za ja¢anje (medunarodne) pozicije entiteta RS
od izuzetnog je znaCaja za njegove zvaniCnike. Zato se u ugovorima ¢esto mogu
pronaci stavke o OHR-u ili Daytonskom sporazumu. Odredeni analitiCari Cak
spominju i da su izvjeStaji koje Vlada RS-a Salje dva puta godisnje Vijecu
sigurnosti UN-a napisani upravo u prostorijama ovih lobisti¢kih organizacija.
Takoder, prema analitiCarima u Washingtonu koje smo kontaktirali, rezultat ovog
“savjetovanja” je i Mehanizam koordinacije, jedan od klju¢nih koraka na putu
Bosne i Hercegovine ka Europskoj Uniji, a koji je Milorad Dodik (zajedno s
Draganom Coviéem) ustrojio na na&in da se u dono$enju vanjskopolitickih odluka
u ovom procesu pitaju ak i kantoni, a svakako i entiteti. Cak je i Obrad Kesig, §ef
RS-ovog ureda, sam govorio o znaCaju ovog aspekta lobiranja jer, prema njemu,
“interesi RS-a se sada poStuju puno viSe nego prije.”

Rezultat 3: Medijski utjecaj

Nemoguce je precizno povezati lobiranje s jacim medijskim utjecajem, ali
¢injenica da se ova tacka kontinuirano pojavljivala u ugovorima kroz godine govori
da su zvanicnici entiteta RS bili zadovoljni ranijim u€inkom. Takoder, sve je viSe
zastupljeno (in)direktno negiranje genocida u nekim od najvaznijih medija i agencija
Sto svakako pojaCava sumnju da je to rezultat lobiranja entiteta RS. Takoder, Vlada
entiteta RS radila je upravo s lobistima koji su imali pristup tim medijima §to
dodatno ide u prilog tvrdnji da su oni imali utjecaja na kreiranje ovog narativa, barem
kada je u pitanju koristenje eufemizama, ako vec ne direktnog negiranja genocida i
ostalih €injenica o Bosni i Hercegovini.

Rezultat 4: Povezivanje sa srpskom i jevrejskom dijasporom

Vlada entiteta RS iskoristila je placdene lobistiCke aktivnosti kako bi se dodatno
povezala sa srpskom dijasporom, posebno u SAD-u. Ono §to je posebno
zanimljivo jeste da se u odredenim ugovorima (poput onog s firmom Myrmidon
Group) eksplicitno navodi i unaprjedenje odnosa s jevrejskom dijasporom u
SAD-u. Upravo zahvaljujuéi tim angaZmanima, Zeljka Cvijanovié imala je priliku
sastati se s liderima nekih od najvaznijih jevrejskih organizacija poput Roberta
Signera, izvrSnog direktora Svjetskog jevrejskog kongresa, te Malcolma Hoenleina,



zamjenika predsjedavaju¢eg Konferencije predsjednika vaznih
americko-jevrejskih organizacija. Takoder, jedan od Dodikovih najblizih lobista bio
je i Oren Magnezy koji je ujedno bio i veza izmedu Dodika i bivSeg izraelskog
ministra odbrane Avigdora Liebermana s kojim se Dodik sastajao nekoliko puta
prije nego je Lieberman odlucio prekinuti odnose.

TROSAK LOBIRANJA ENTITETA RS U SAD-U

Zahvaljujuci ugovorima koje je Vlada entiteta RS (ili SNSD u nekim slu¢ajevima)
potpisivala s americkim lobistic¢kim firmama, imamo uvid u prili€no precizne
podatke o troSkovima ovih aktivnosti. Fondacija Sunlight je u svom istraZivanju iz
2013. godine prikazala da je entitet RS bio na 8. mjestu od svih stranih politi¢kih
entiteta po ulaganju u lobisti¢ke aktivnosti u SAD-u. Ispred entiteta RS nalazile su
se samo drzave poput Ujedinjenih Arapskih Emirata, Njemacke, Kanade, Saudijske
Arabije, Meksika, Maroka i Juzne Koreje, a daleko iza entiteta RS ostale su mnoge
bogate drzave. lako ovakva poredenja nisu objavljivana narednih godina, na
raspolaganju imamo pojedina¢ne troSkove po firmama s kojima je Vlada RS

saradivala.
P . . .
Lobisticka firma Vrijednost ugovora Lobisticke kompanije ne prikazuju
“nepredvidene troskove” u svojim
Picard Kentz & Rowe 9 10,120,000 dolara

ugovorima koje su Vladi entiteta RS

innovative Globel 2 180,000 dolara naplacivale dodatno. Zbog toga, a na

Initiatives and Solutions

osnovu preostalih poznatih detalja iz

Laurus Group 1 605,000 dolara . .
svih ugovora, smatramo da je ukupan
McGinnis Lochridge 5 {f{g:ez a) 1,920,000 dolara troSak lobiranja entiteta RS u SAD-u
OAUgoVvVOor:
sigurno veci od 39 miliona KM, a vrlo
RS Offic 1 3,030,000 dol . .. -
o ids izgledno prelazi i 40 miliona KM.
Capitol Links 1 63,000 dolara
Myrmidon 5 3,082,000 dolara
PBN Company 1 nepoznato
Dewey and Lebeouf 1 2,100,000 dolara
uinn Gillepsie and
Q °P nepoznato 2,600,000 dolara
Associates®
Twin Rock 1 30,000 dolara

>39,000000 KM*



PRIJEDLOZI | ZAKLJUCCI

Poceti s promjenom narativa o lobiranju

Dominantan narativ o lobiranju kojeg smo imali priliku sluSati u Bosni i
Hercegovini ovu aktivnost opisuje kao nepotrebnu, pa ¢ak i nepozeljnu. Ovaj
pristup prvobitno je primijenjen na lobistiCke aktivnosti entiteta RS, a onda i na
potencijalno pro-bosansko lobiranje. Takoder, ovaj pristup sluzio je i kao
opravdanje pro-bosanskim politi€arima za njihovo neulaganje i op¢enitu
nezainteresovanost za lobisticke aktivnosti (niti jedna konvertibilna marka nije
uloZzena u sistematsko lobiranje za interese Bosne i Hercegovine u istom periodu)
Sto ostavlja kobne posljedice po poziciju Bosne i Hercegovine na medunarodnom
nivou. Jedan od ciljeva ovog izvjeStaja je i da se konaCno po€ne mijenjati ovaj
narativ, kao i da bude izvor domacim i medunarodnim novinarima koji ¢e u svojim
¢lancima upozoravati na lobiranje protiv interesa Bosne i Hercegovine, ali i
provlaCiti ideju o vaznosti i efikasnosti lobiranja opc¢enito.
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Brojevi predstavljaju iznos u milionima KM za vremenski period od 2006. do 2021. godine.
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Motivisati pro-bosanske politicare da po€énu ulagati u lobisticke aktivnosti

Za drzavu Ciji je znaCajan dio diplomatsko-konzularne mreze okupiran
zvaniCnicima koji otvoreno, bez ustru€avanja, rade protiv interesa Bosne i
Hercegovine, a u mnogim sluCajevima i za interese susjednih drZzava, apsolutno je
neprihvatljivo osloniti se samo na sluzbeni mehanizam promocije interesa.
Takoder, vec¢ina ambasada Bosne i Hercegovine raspolaze izuzetno slabim
resursima, a u mnogim slu¢ajevima, uz ambasadora, rade samo jedan ili dva
dodatna zvani€nika. To znaCi da je ambasador preokupiran administrativnim
pitanjima, poput izdavanja viza, te da je njegova uloga u promociji interesa Bosne i
Hercegovine izuzetno ograni€ena. Zbog toga je od izuzetne vaznosti uloZiti
sredstva i energiju u lobistiCke aktivnosti, posebno u SAD-u. Bosna i Hercegovina
se ne moze oslanjati vje€Cno na stara prijateljstva i savezniStva, nego mora poceti
jaCati postojeca i, joS vaznije, stvarati nova.

Milorad Dodik i njegov rezim savr§eno razumiju da je vrijeme na njihovoj strani.
Institucije Bosne i Hercegovine se ne jaCaju, pro-bosanske snage se oslanjaju
iskljuCivo na stare simpatije koje vremmenom slabe, a entitet RS strateski radi na
povezivanju sa saveznicima, razbijanju predrasuda, te strateSkom planiranju za
godine koje dolaze. To su Cinjenice koje smo ovom publikacijom posebno zZeljeli
naglasiti.

IZDVOJENE REFERENCE | NAPOMENE

1. Svi spomenuti ugovori koje je potpisivala Vlada entiteta RS s lobisti¢kim firmama u SAD-u mogu se

pronaci na stranici Ministarstva pravde: https://www.justice.gov/nsd-fard.

2. Web stranica ureda entiteta RS u SAD-u: https://www.rsusoffice.org/

3. lzvjestaj portala Balkanist.net pod naslovom “The Self-Destruction of Republika Srpska”.

4. Zbog osjetljivosti informacija, BAC nije bio u prilici objaviti imena analitiCara koje smo kontaktirali u

procesu analize ugovora i lobistickih aktivnosti entiteta RS.
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